РЕКОМЕНДУЕМАЯ СТРУКТУРА ПРЕЗЕНТАЦИИ 

на V Межрегиональной бирже интеллектуальной собственности

в презентационной зоне Биржи деловых контактов

XI Петербургского Партнериата малого и среднего бизнеса
 «Санкт-Петербург - регионы России и зарубежья»
14 марта 2016 года, Санкт-Петербург, КВЦ «Экспофорум»
Слайд № 1

Название компании (проекта)  + Логотип

Сфера деятельности компании и/или название продуктов, объектов интеллектуальной собственности (изобретения, полезные модели, промышленные образцы, топологии интегральных микросхем, программы для ЭВМ, базы данных).
Желательно указать собственника (патентообладателя/правообладателя) интеллектуальных прав и номера охранных документов.

ФИО и должность докладчика

Стадия коммерциализации объекта интеллектуальной собственности (предпосевная, посевная, стартап, ранний рост, расширение, мезонинная, выход)
Слайды № _ Решаемая проблема и ее актуальность для потребителя
Описание проблемы (задачи) для потребителя. 

Актуальность проблемы для потребителя и общества.

В чем польза и выгода решения проблемы (задачи) для потребителя? 

Слайды № _ Описание продукта, объекта интеллектуальной собственности

Описание продукта и его потребительская ценность.
Слайды № _ Описание рынка и потребителей продукта

Рынок, сегменты, количество потребителей, объем рынка, прогноз развития и т.д.
Слайды № _ Конкуренция

Кто? Как? Цена? Какие преимущества? Желательно в табличном виде.
Слайды № _ Команда и ее компетенции

Кто и за что отвечает? Знания, умения, навыки, примеры
Слайды № _ Коммерциализация интеллектуальной собственности

Возможные пути сотрудничества по коммерциализации интеллектуальной собственности.
Например

1. Продажа прав на объекты интеллектуальной собственности (патенты, свидетельства о регистрации и т.д.).

2. Покупка прав на объекты интеллектуальной собственности (патенты, свидетельства о регистрации и т.д.).

3. Привлечение венчурных или прямых инвестиций для реализации идей и проектов. На каких условиях?
4. Поиск соисполнителей для совместной реализации идей и проектов. На каких условиях?
5. Поиск контрагентов (подрядчиков) для реализации идей и проектов. На каких условиях?
6. Поиск партнеров. На каких условиях?
Слайды № _ Резюме
Регламент
На выступление отводится 5 мин. + 2-3 мин. на вопросы, подробное обсуждение проектов осуществляется в ходе личных встреч 14-16 марта 2016 года по заранее согласованному графику на Бирже Деловых Контактов XI Петербургского Партнериата.

Рекомендуемое количество слайдов в презентации 10-12 шт.. 
Ведущий организатор мероприятия: ФГАОУ ВО «Санкт-Петербургский политехнический университет Петра Великого»

V Межрегиональная биржа интеллектуальной собственности является совместным инициативным проектом Санкт-Петербургского Политехнического Университета Петра Великого, Национального минерально-сырьевого университета «Горный», Бизнес-инкубатора «Ингрия», ИАЭП, ГК «РЕСТЭК®» и ЗАО «Аналитик» в рамках XI Петербургского Партнериата при содействии Комитета по внешним Санкт-Петербурга и Фонда содействия инновациям (Фонд Бортника).
